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SMS Kortingsbon 
 
Genereer meer traffic naar de winkel 
 
 
Introductie 
 
Het is mogelijk om via SMS een zogenaamde 
kortingsbon op te vragen welke op vertoon in 
het retailkanaal een korting oplevert. De 
meest gebruikte methode hierbij is dat de 
‘bon’ bestaat uit een code welke op de kassa 
als aktiecode kan worden aangeslagen. Voor 
verspreiding van de bon zijn verschillende 
mogelijkheden 
 
Mogelijkheden 
 
1. De adverteerder kan in een banner 

communiceren dat men door opgaaf van 
het mobiele nummer een SMS 
kortingsbon ontvangt en daarbij ook de 
mogelijkheid bieden om de SMS door te 
sturen.  

 
2. Consumenten kunnen in off-line media 

(RTV, print, outdoor) worden opgeroepen 
om een SMS kortingsbon op te vragen via 
SMS. Hierbij verstuurt men bijvoorbeeld 
het woord KORTING naar 4411 waarna 
de ‘bon’ op de telefoon wordt afgeleverd.  

 
Op vertoon van dit bericht aan de kassa of bij 
toegang wordt de korting verleend. 
 
Kosten 
 
De kosten zijn als volgt opgebouwd: 
 
• Eénmalige set-up applicatie € 2.500,- 1 
• Maandelijkse kosten € 150,- 
• Maandelijkse kosten keyword € 250,-2 
• Kosten per SMS bericht € 0,10 3 
 
1 Indicatief en per project te bepalen 
2 Bij inzet van de kortingsbon van een banner vervallen 
de keyword kosten. 
3 Staffelmogelijkheden aanwezig 
 
Statistieken 
 
HotSMS levert bij ieder project een volledig 
inzicht in de statistieken van de aktie.  
 
 

 
 
Deze is realtime te bekijken via Internet 
achter UserID en Password beveiliging 
 
Direct Marketing 
 
HotSMS beschikt over een database van ruim 
900.000 personen waarvan meer dan 45% 
een opt-in heeft afgegeven voor het 
ontvangen van 
commerciële boodschappen via SMS. 
Hiermee bieden we adverteerders de 
mogelijkheid om op basis van 
doelgroepselectie een Mobile Kortingsbon 
direct naar de mobiele telefoons van 
consumenten te verzenden. 
 

 
 
Tips 
 
Hierbij nog enkele tips uit de praktijk: 
 
• Maak het voordeel zoveel mogelijk 

tastbaar in geld (waarde) 
• Ondersteun de aktie in zoveel mogelijk 

media (RTV, Print, P.O.S) 
• Informeer de retailers of franchisenemers 

zo goed mogelijk over afhandeling 
• Maak het voordeel tijdelijk 
• Stimuleer het doorzenden van de 

kosrtingsbon 
 
 


